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Soluciones proactivas para las necesidades especificas
\ de cada cliente.
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\\ Experiencia y conocimiento técnico

\\ Optimizacién del rendimiento de los equipos /
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w Reduccién de costos a largo plazo

. Aliviadores de frustraciones
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/  Seimplementa un programa de mantenimiento
// preventivo riguroso para prevenir fallas
/ inesperadas.

Mantenimiento
Predictivo, Preventivo y
Correctivo en
Refrigeracién Comercial
e Industrial.
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La falta de mantenimiento
predictivo y preventivo aumenta
1a frustracién de los clientes al
enfrentar fallos inesperados en
sus equipos de refrigeracién,
generando pérdidas y costos
adicionales, asi como
desconfianza por comunicacién
deficiente y altos precios.
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V4 Atencién inmediata a emergencias

/ Comunicacidn clara y transparente

/ Precios justos y competitivos

\,  asisu eficiencia y productividad

Alegrias

La satisfacci6én de los clientes se ve
reforzada al experimentar una
sensacién de tranquilidad y seguridad al
saber que sus equipos de refrigeracién
estin en manos expertas y confiables
reduciendo costos al evitar reparaciones
v pérdidas de productos. Esta certeza les
permite desviar su atencién hacia otras
areas criticas de su negocio, potenciando

.

Trabajos del Cliente

Los clientes desempefian un papel vital al

de sus equipos de refrigeracién,
asegurando asi un rendimiento 6ptimo y la
continuidad de sus operaciones comerciales.




